
Banco Popular

Depósito Claro a 
catorce meses
Banco Popular ha iniciado 
la promoción de su Depó-
sito Claro. El producto, a 
un plazo de catorce meses, 
ofrece un interés del 4,40% 
TAE. Va dirigido a nuevos 
clientes o dinero procedente 
de otras entidades. Puede 
contratarse con una inver-
sión mínima de 300 euros 
a través de internet (www.
bancopopular.es).

Caixa Galicia

On Depósito  
al 4% TAE
Caixa Galicia ha incluido 
en su oferta por internet el 
nuevo On Depósito 4%. La 
entidad aplica este interés 
a la nueva imposición a tres 
meses que ofrece a través de 
internet. Puede contratarse 
a partir de 3.000 euros y es 
exclusivo para dinero proce-
dente de otras entidades. El 
producto no aplica comisión 
por cancelación anticipada.

Citibank

Producto 
vinculado al oro
Citibank ha lanzado un nue-
vo depósito referenciado al 
oro, a un plazo de 18 meses. 
El producto garantiza el 
100% del capital invertido. 
Además, a vencimiento, 
ofrecerá un interés de entre 
el 2,65% y el 7,85% TAE, si 
el oro se revaloriza más de 
un 10% (si sube menos, el 
ahorrador sólo recibirá el ca-
pital invertido).

Los productos  
de la semana

CajaSur

Depósito con 
regalo
CajaSur comercializa dos 
depósitos que ofrecen, como 
remuneración en especie, 
una reproducción en mi-
niatura del Porsche 935 
(valorado en 59 euros). Los 
clientes de entre 14 y 30 
años adscritos a la Comuni-
dad Red, recibirán el regalo 
al suscribir un depósito a seis 
meses por 1.800 euros u otro 
a un año, por 900 euros.
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En plena crisis y con la intuición 
de que lo peor está por venir, 
puede parecer que los inversores 
más agresivos, los que operan 
sin miedo al riesgo y de forma 
muy dinámica, son una espe-
cie cada vez más reducida. Pero 
nada más lejos de la realidad. El 
juego que da en estos momen-
tos la volatilidad del mercado 
y las numerosas posibilidades 
para posicionarse tanto al alza 
como a la baja  justifica que el 
número de «traders» esté cre-
ciendo. «Es sorprendente, pero 
en 2008, inversores tradiciona-
les, que siempre han mirado a 
la Bolsa para el largo plazo, se 
metían de cabeza en el mundo 
del trading», comenta David Na-
varro, gestor de renta variable 
de Inversis. 

Para 2009, a la espera de 
pasar lo peor de la crisis y ante 
un panorama todavía incierto 
para la Bolsa, hemos pregunta-
do a seis de los más importantes 
«brokers on-line» españoles cuál 
es el producto más adecuado 

para el inversor más agresivo, 
el «trader» profesional que ope-
ra por internet: ¿CFD´S, accio-
nes, futuros, warrants, opciones 
ETF´s...? El que más votos ha 
obtenido es el futuro, un ins-
trumento que aúna liquidez y 
transparencia.

¿Por qué los futuros?
Aunque tienen más de 150 años 
de historia, en realidad, la ope-
rativa con futuros se ha abierto 

al inversor particular hace re-
lativamente poco. «En el año 
2000, muy pocos inversores co-
nocían los futuros. Sin embargo, 
en los últimos tres años hemos 
negociado un gran volumen 
de operaciones. Sólo en 2008, 
crecieron más de un 10%», co-
menta David Navarro. 

En pocas palabras, el futuro 
financiero es un contrato que 
obliga a comprar o vender un 
número determinado de valores 

(activo subyacente) en una fe-
cha futura y determinada y con 
un precio establecido de ante-
mano. Sus principales utilidades 
son dar cobertura a una cartera 
(sobre todo en etapas bajistas, 
como la actual) o especular so-
bre un determinado valor.

Para David Navarro, en estos 
momentos son la mejor alterna-
tiva para el inversor más agresi-
vo por su liquidez y el apalanca-
miento que permiten. Vincenzo 

Tedeschi, director de marketing 
de IWBank, también estima que 
es el instrumento más interesan-
te para 2009 para los inversores 
más dinámicos y atrevidos, por 
su flexibilidad y porque permi-
te estar en el mercado tanto en 
posiciones largas como cortas. 
«Los costes de negociación son 
bajos y los mercados de cotiza-
ción de los futuros, muy eficien-
tes y transparentes», añade.

Para Aitor Odriozola, director 
comercial de Cortal Consors, el 
futuro es también el producto 
recomendado por su transpa-
rencia y por tratarse de un ve-
hículo regulado, lo que en estos 
momentos de incertidumbre 
puede dar cierta calma a los 
inversores. 

En general, se puede operar 
con futuros sobre cualquier 
tipo de activos: acciones, índi-
ces, divisas, materias primas, 
metales... En todo caso, David 
Navarro, de Inversis, cree que 
lo mejor en estos momentos es 
apostar por futuros sobre índi-
ces. «Y conviene seleccionar los 
más líquidos, como el Dax Xetra 
de Francfort, el Dow Jones o el 
S&P 500. El Ibex-35, por ejem-
plo, para este tipo de operativa 
no ofrece liquidez», añade.

Otros productos
Al margen de los futuros, los 
«brokers» también creen que 
es interesante que los «traders» 
no abandonen la operativa con 
otros instrumentos como las  
acciones puras o los ETF´s. Ra-
món Castells, director comer-
cial de Agenbolsa, opina que las 
acciones son el producto con 
el que se puede obtener una 
ganancia más rápida. Por su 
parte, María Martínez-Verdú, 
directora de renta variable de 
Bankinter, cree que, en particu-
lar, es interesante la compra o 
venta de títulos a crédito. 

Por último, Victoria Torre, 
responsable de producto de Self 
Trade Bank, destaca los ETF´s 
como la mejor opción para los 
«traders», por su operativa sen-
cilla, igual a la de las acciones. 

Destacan por 
su liquidez, 
transparencia y el 
apalancamiento que 
permiten

Son un producto 
regulado y que cotiza 
en un mercado muy 
eficiente

Derivados

los expertos afirman que, en este ejercicio, es el instrumento IDEAL PARA los «traders»

Los «brokers» eligen los futuros 
como el mejor producto

Productos recomendados para los «traders»

Recomendación: Acciones 
puras (tanto «small caps» 
como valores del Ibex).

¿Por qué?: Permiten 
aprovechar el momento del 
mercado diario. Liquidez y 
ganancias rápidas.

Ramón 
Castells, 
director 
comercial

Agenbolsa

Recomendación: Acciones 
a crédito (nacionales e 
internacionales).

¿Por qué?: Su mecánica es 
sencilla. Su operativa es 
plenamente conocida por el 
inversor avanzado. 

María 
Martínez-
Verdú, 
directora de 
r. variable

Bankinter

Recomendación: Futuros.

¿Por qué?: Es un producto 
transparente y regulado 
con el que se puede sacar 
partido al momento actual 
del mercado. Elevado 
apalancamiento.

Aitor 
Odriozola, 
director 
comercial

Cortal Consors

Recomendación: Futuros 
(sobre índices bursátiles).

¿Por qué?: Muy líquido, 
gran apalancamiento. Buen 
instrumento para proteger las 
carteras.

David 
Navarro, 
gestor 
de renta 
variable

Inversis

Recomendación: Futuros.

¿Por qué?: Producto flexible. 
Permite posicionarse tanto 
largo como corto, con un 
capital mínimo. Su mercado 
es muy eficiente.

Vincenzo 
Tedeschi, 
director de 
marketing

IW Bank 

Recomendación: ETF’s 
(nacionales e internacionales)

¿Por qué?: Funcionamiento 
sencillo (como las acciones). 
En todo momento vemos el 
precio al que cotizan.

Victoria 
Torre, 
responsable 
de producto

Self Trade Bank


